PS Consulting

Making your Projects a Success!

Sicher auftreten und lGberzeugend
prasentieren

Das Prasentationstraining fur tberzeugende Ergebnisse

Sie mussen vor lhrem Management, lhren Kunden oder dem Lenkungsausschuss prasentieren
und dabei in kurzer Zeit die wichtigsten Botschaften vermitteln und Entscheidungen
herbeifihren? Hier sind sehr gute Prasentationsfahigkeiten gefragt!

AUF EINEN BLICK

v Ausfihrliches Feedback zu eigenen + Ubungen anhand von praktischen Beispielen
Prasentationen der Teilnehmer

+ Tipps und Checklisten fiur ein sicheres
Prasentationsverhalten v sehr kleine Seminargruppe
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Noch Fragen?
Kontaktieren Sie uns gernel!

Lassen Sie sich individuell und kostenlos beraten.
Rufen Sie uns an oder mailen Sie uns.

info@psconsult.de
+49 7456-7957-260

https://www.psconsult.de/projektmanagement-seminare/praesentationstraining/
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SEMINAR-TERMINE

Realisieren Sie das volle Potenzial mit unserem maf3geschneiderten Inhouse-Seminar!

Aktuell fihren wir dieses Seminar nur firmenintern durch. Ab 4-5 Teilnehmern profitieren Sie

von einer individuellen Schulung, die genau auf Ihre Bedurfnisse zugeschnitten ist.

Kontaktieren Sie uns, um Details zu besprechen und Ihr Angebot zu erhalten.
Firmeninternes Seminar

Das machen wir ganz individuell fur Sie!

ANFRAGE STARTEN
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https://www.psconsult.de/anfrage-starten?seminare=2498
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SEMINARZIELE

In diesem Seminar lernen Sie, Ideen,
Ldsungsvorschlage, Projektergebnisse,
Produkte oder das Unternehmen selbst so
wirkungsvoll zu prasentieren, dass Sie
andere Menschen leichter, schneller und
grundlicher Uberzeugen kdnnen. Im
Prasentationstraining starken Sie Ihr
Selbstvertrauen durch das Erkennen lhrer
eigenen Starken und sind damit fur jede
Situation gewappnet. Ausgestattet mit
Tipps und Tricks aus der Praxis,
Checklisten und Notfallprogrammen
verfligen Sie jederzeit Uber ein sicheres
Prasentationsverhalten.

@ EVONIK SCHAEFFLER = Jeutscher

INHALTE

1. PRASENTATIONEN VORBEREITEN
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IHR NUTZEN

In diesem Prasentationstraining gilt der
Grundsatz: Kurze Theorie und daftr viel
Praxis. Der Schwerpunkt des Seminars liegt
auf Ubungen und praktischen Beispielen direkt
aus lhrem Alltag. So finden Sie im Verlauf des
Seminars heraus, wo lhre Starken und
Potentiale sowohl beim Aufbau und der
Struktur von Prasentationen als auch in lhrer
personlichen Ausdrucksform liegen. Durch das
Feedback der Kollegen und der Trainerin
bekommen Sie ein Verstandnis daflr, wie Sie
auf andere wirken und wie Sie von anderen
wahrgenommen werden. Dadurch lernen Sie
sich selbst besser kennen.

OSRAM @ CATERPILLAR

o Wie bereite ich eine Prasentation effektiv vor?

o Wie finde ich fur die Prasentation die richtige Struktur fur die jeweilige Zielgruppe?
o Wie entwickle ich die Dramaturgie einer Prasentation?

o Wie kann ich Gberzeugend prasentieren?

o Wie nutze ich verschiedene Prasentationsmedien optimal?

2. AKTIVES PRASENTATIONSTRAINING: INTENSIVES EINZELFEEDBACK ZUR

EIGENEN PRASENTATION

o Das Einzelfeedback ist sehr individuell und bezieht sich auf mehrere Komponenten:

o

Inhalt der Prasentation
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Korpersprachlicher Ausdruck

Starken und Verbesserungspotential

Eingehen auf Zuhorer und Zielgruppe

Ankoppeln an Zuhérer und emotionaler Eindruck der Prasentation
Darstellung und Aufmachung der Prasentation und der Inhalte
Sprachlicher Ausdruck, Klarheit und Pragnanz der Sprache
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3. INTERAKTION MIT DEN ZUHORERN
o Umgang mit Fragen und Einwanden wahrend der Prasentation
o Wie stelle ich das Erreichen meines Prasentationszieles sicher?
o Wie gehe ich mit Killerphrasen und unfairen Kommentaren um?

4. MENTALE VORBEREITUNG AUF SCHWIERIGE PRASENTATIONEN
Innere Haltung — auRere Wirkung

Beziehung zu den Zuhdrern herstellen

Ice-Breaker

Hineinversetzen in den Zuhoérer bzw. Entscheider

Umgang mit Lampenfieber

o
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Sie haben Fragen?

Lassen Sie sich individuell und kostenloss beraten.
Rufen Sie und an order mailen sie uns!

Wir sind Mo-Fr 8:00-17:00 UHr fir Sie da

Q +49(0)7456-7957-260
=< info@psconsult.de

WEITERE DETAILS ZUM SEMINAR

Dauer 2 intensive und lebendige Seminartage

Zielgruppe Das Seminar richtet sich an Projektleiter, Fihrungskréfte und
Projektmitarbeiter.
Hinweis
e Bringen Sie eigene Prasentationen mit und erhalten Sie direktes
Feedback dazu.
¢ Sehr kleine Gruppe mit maximal 8 Teilnehmern. Auf diese Weise ist
ein sehr intensives und personliches Feedback und ein
groRtmaglicher Nutzen garantiert.
e PMPs erhalten automatisch 16 PDUs (4 PDUs Ways of Working/12
PDUs Power Skills/O PDUs Business Acumen) fur ihre Re-
Zertifizierung, da wir autorisierter Trainingspartner (ATP) von PMI®
sind.
o IPMA-zertifizierte Teilnehmer erhalten einen
Weiterbildungsnachweis.
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Seminarleistungen

Qualifizierte und erfahrene Trainer:Innen aus der Praxis
Umfangreiche Seminarunterlagen

Fotoprotokoll des Seminars

Personliches Feedback

Teilnahmezertifikat fur Ihren Lebenslauf
Seminarsprache: Deutsch
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